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大家在星球上看过不少图文轮播的项目，比如童装轮播、中老年服装轮播，今天给大家聊聊我在教育行

业的图文轮播项目。

我是2019年5月加入的生财有术，在此之前完全没有想过商业、甚至是副业的事情，给自己规划的路也

是在职场上打怪升级，不断晋升。

但是出于对金钱的渴望，因为一个偶然的机会，加入了生财星球。

从此之后，世界的另一扇门被打开了，看到了各种各样的赚钱机会。

当然也在不断的尝试各种项目，淘宝客、抖音小程序、书单号、知乎好物、闲鱼无货源、线下拉新、摆

地摊、外卖cps等等，但凡自己觉得能试一把的，都试了一遍。

不出意外，这些项目都没成。

在我即将放弃副业赚钱这个想法的时候，碰到了现在这个项目，终于有了一点正反馈。

真正开始做这个项目是今年2月初，2月11号就收获了第一个付费用户。

客单价很低，只有19.9元。但正是因为这19.9元，让我有了做下去的动力。

截止到4月30号，靠这个项目带来的直接收益在2万7左右，同时加到微信号人数3000+。
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这个收益对于星球内大佬来说，不值一提，但是对于一个在迷茫中摸索了很长时间的人来说，却是极大

的鼓励。

如果你仍在迷茫中摸索，如果你看得上每月赚几千块钱的小项目，那么这个项目值得一试。

1. 这个项目简单说就是，在抖音上发小学资料的轮播图，引导用户加微信，然后付费进资
料群。

“双减”之后，抖音上不允许明目张胆的进行K12培训了，但是家长渴望孩子取得好成绩的需求还是存在

的，所以卖学习资料这个项目是可行的。

2. 这里多说几句，我为什么选择做这个项目？

一是，我觉得自己有能力做。

我本身是硕士毕业，上学的时候一直是学霸。自己对搜集资料、整理资料、解答学习问题这些事情不抵

触，有能力做好。而且做过视频号和抖音，掌握基本的剪辑技巧和抖音运营套路；

二是，我看到同行在做这个项目，看到他们挣钱了，这极大刺激了我；

三是，在我看来这个项目是有积累的，可以把家长粉引流到私域，这是很值钱的一批人，未来的想象空

间很大；

四是，这个项目正反馈很及时，只要坚持发视频就能有收益，更容易做下去。

3. 接下来重点说一下，项目具体该怎么做。

这个项目有两条线，一条线是流量获取，另一条线是资料库维护；

1）先看流量获取这条线，这条线需要进行的操作是：
设置抖音账号，

抖音发图片轮播，

引导用户加微信，

微信私聊进行成交，拉用户进QQ资料群；

2）再看资料库维护这条线要进行的操作：



建立QQ群，

在同行处获取电子资料，

对资料进行整理，

定期将整理好的资料上传到QQ群。

咱们逐个说明，先说流量获取这条线的几个操作

设置抖音账号

账号包括几部分：名称、头像、背景图、简介、粉丝群。

名称一般是：小学资料分享、小学资料库、一年级学习资料分享、李老师分享小学资料等。

可以让人一眼看出账号的定位。



头像一般是名称的文字图片。



背景图一般是“需要电子资料佳 微心 XXXXX”，利用谐音留下自己的微信号。

经过我的测试，只要不被人举报，在背景图留微信号是不影响流量的。但是企业号背景图不能留微信，

会被系统检测到。

所以，我的猜测是，我们在抖音上的任何动作系统都是可以监测到的，只是系统会不会处理我们的问

题。

 

简介一般是写：每天分享电子资料，需要资料请+V：XXXX。



粉丝群，开一次直播后可以建粉丝群。建粉丝群的目的不是为了在抖音进行私域运营，而是为了更方便

的进行引流。

我现在的路径是把人引到抖音粉丝群，然后在粉丝群内引导用户加微信。

我的操作是，用户进群后会自动@他，并发送欢迎语“更多资料在付费资料群（24.9一学期），进群请

加V：XXXXX”，从而引导用户加微信。

抖音发图片轮播

这一部分决定了你的视频能获得多大的流量，也决定了你能赚多少钱。

目前我的视频播放量基本稳定在2万以上，最高的是120万左右。单视频带来的最高收益在4000元左

右，播放量是70万左右。

发什么样的图片容易火？

一种方法是靠感觉，当你发的多了，就能感觉出来什么样的资料容易受家长喜欢，他们会疯狂点赞、收

藏、私信你；

另一种方法是“什么火发什么”。

看抖音上的同行在发什么，哪个视频点赞多，下载下来处理一下，就是自己的视频了。当然这种方式不

鼓励，而且有风险。

针对这种情况，有两种处理方式，一是你找到它视频中对应的资料，然后直接把电子文档资料生成图

片，这时候的图片就是原创了，可以放心上传到抖音。

如果你找不到他发的这个资料怎么办呢？那你就发类似的资料，比如别人火的视频是看图写话相关的资

料，那你就找一份看图写话的资料做成图片或者是视频，发到抖音上。

看小红书上近期哪个资料比较火，点赞、收藏比较高，把资料下载下来，做成图片轮播，发到抖音上，

大概率也能火。

总起来说，这类似于电商选品中的跟品。当你不知道什么内容容易火的时候，“跟品”是最有效的方式。

关于如何下载无水印的视频，可以在微信小程序上搜“去水印”，有很多。随便找一个用起来就行。

这里需要说明的一点是，学习资料类账号是有周期性的。

比如现在是期中考试刚刚结束，现在再发期中考试的内容是不太容易火的，如果你赶在期中考试前一

周，发一些期中考试的练习题、知识总结是很容易爆的。

给我带来4000收益的那个视频就是踩中了期中考试的节点。

这也是这个项目需要的一个技能点，你得知道学生学习的进度，发的内容和学生的学习进度相匹配才更

容易火。

除了周期性对得上的资料容易火外，还有一类资料容易火，“让用户看起来有满满的获得感”的资料容易

收获点赞、收藏和评论。



比如：一年级上册数学必须掌握的50个知识点和一年级上册数学第二单元课时练。这两个资料一对

比，大概率前者更受欢迎。

除了参考同行图片外，还有一种自己制作图片的方式。如果你有一份PDF的资料，觉得特别好，有火的

潜质。可以直接用WPS把PDF生成图片，然后选取6-9张图片，直接发到抖音上就行。

这里有个小技巧，在制作轮播图片时，我们可以适当的用一些文字或者贴纸盖住一部分资料。

一是为了防止别人直接下载我们的资料。因为盖住了一部分文字，即使下载下来也不能使用，只能找我

们要；二是为了引发用户的吐槽，增加评论区的热度，更有助于视频上热门；

再有就是，视频的标签最好是加固定的几个，而且要和视频内容匹配。

比如你发的是一年级看图写话的资料，那标签可以是一年级、一年级语文、一年级下册、看图写话。同

时我也会加上知识分享、图文来了，这两个标签。因为这两个流量很大。

最后是发视频的时间点，这个主要看自己粉丝的活跃时间，我自己粉丝的活跃时间是晚8点-11点。所以

我一般选择下午或者晚上发。

引导用户加微信

这块需要注意的是，不能直接说微信两个字，要用违心、微心、胃新等谐音代替。

我留微信的地方有3个，一个是背景图，一个是粉丝群内的欢迎语，还有一个是合集的名称（合集名称

改成需要资料+VX）。

同行还有在简介处留微信的。内容都差不多，“需要电子版资料请+VX：XXXX”。

见过最牛的是直接把微信号留在资料上，居然也能有几千点赞。

这几个地方，我个人觉得粉丝群是最好的。安全性高、效率更高一些。

多说一句，有些家长不会看背景图，有些家长不知道怎么加粉丝群，有些家长不知道+VX、+违心 是什

么意思，还有些家长不会添加微信好友。但是他们都想给孩子找学习资料。

微信私聊，进行成交

这部分是最费时间的，因为需要对每个用户进行一对一沟通。

我现在的流程是这样的：他添加我之后，我先给他发一份资料，然后问一句“请问需要进付费资料群

吗”。

如果他不回复或者是回复不需要，我就不再理会。

如果他表现出感兴趣，比如他回复“要进，好的，什么样的群，多少钱”等，我会把群介绍的话术发给

他，同时把录的资料群的视频发给他。

如果他继续回复好的，可以。就把付款码和QQ群二维码发给他，他付款后，给他通过加群申请即可。

这部分需要注意的是：



视频爆了后，微信加人比较多，消息回复过于频繁的话会被限制聊天功能。所以加人特别多的时

候，要控制回复消息的频率；

最好不要直接用微信红包、转账的方式收钱。量大了，对方会收到风险提示。不利于用户付费。

最好的方式是办一个微信商业收款码，安全稳定，可持续。

4. 接下来说资料库这部分

1）建QQ群

这一步需要说明的是，普通账号最多可以建500人的群，要想建1000、2000甚至3000人的群，需要开

通超级会员，可以官网直接买，也可以淘宝、拼多多。一二百块钱可以搞定。

我目前建了一个2000人群，里面有1300+人，这学期大概率不会突破2000人了。所以新手的话，建个

2000人群就够用了。

2）获取电子资料

获取电子资料的途径有很多：淘宝、拼多多、小红书、公众号等等，最简单高效的就是找同行，直接用

同行的资料。

在抖音上找一个同行，花几十块钱进到他们的QQ资料群，把群中资料都下载下来就行。如果是持续更

新的，那就他上传一个，你下载一个就行。

3）整理资料

在同行那获得的资料一般都会带他的微信号。这时候，需要把他的水印去掉。

一般可以直接用WPS把页眉页脚、水印等删除，然后再加上自己的就行。

我一般是加上页眉“需要更多资料加微信 XXXXX”，既不影响用户使用，也留了自己的钩子。

稍复杂一点的情况是，用户资料加密了，无法进行编辑。这种也容易解决。

一种方法是在淘宝、拼多多上找人帮忙把密码破解了；另一种是用WPS把资料转成图片格式，然后再

把图片生成PDF，最后再通过“编辑-擦除”功能，把水印擦除就行；第三种方法是搜索破译密码的工具，

直接用工具暴力破解。破解后文件就能编辑了。（懒得自己找工具的，可以找我要）

4）上传资料

我现在是固定每周六上传资料，而不是随时有随时传。一方面是为了节省自己的时间，另一方面也是为

了不过多干扰大家；

另外，QQ群文件要分类整理好，比如不同版本要区分开，一课一练和单元测试要分类清楚。这样做更

方便用户找资料。

如果你不知道怎么分合适，就直接照抄同行的就行。

以上就是这个项目的整体流程和一些注意事项

5. 一些其它问题



1）做这个项目需要具备哪些条件？

时间相对自由。这样才能及时回复用户，提高转化率；

基本的剪辑技巧；

WPS基本操作，调整格式、生成图片、图片生成PDF等基本技能；

一定的文化水平。确保能回答家长关于学习的一些问题，偶尔进行具体题目的答疑；

搜集整理资料的能力；

个人觉得大学生、宝妈比较适合这个项目。

2）播放量起不来怎么办？

坚持持续发；

试着发一些话题范围更广的内容。

比如你的账号是“三年级小学资料分享”，正常来说只发3年级资料就行，但是3年级资料的受众人群是很

少的，你可以试着发一些针对整个小学阶段家长的内容，比如“小学生必须要养成的10个好习惯”，这个

内容针对的人群基数更大，更容易破量。

当然，你账号内绝大部分视频还是围绕着定位去发。

3） 抖音粉丝群如何维护？

抖音粉丝群除了要定期发点资料外，还有一个问题是，要不要设置全员禁言。设置禁言的好处是，避免

了同行或者其他人乱发东西。

不设置禁言的好处是，大家可以交流，在大家交流过程中，会有好心的用户告诉其他人，该如何加我们

的微信。

虽然我们设置了进群欢迎语，但是有一些人是看不懂欢迎语的。这时候他就会在群里问，该如何加我们

微信，然后会有其他用户回复他。

还有一种方式就是，设置禁言，然后定期群内发消息，告诉大家如何加微信。

我没有具体测算，但整体感觉是不设置禁言这种方式，转化效果更好一些。

4）这个项目竞争程度怎么样？是红海吗？

我感觉是介于红海和蓝海之间吧。网上一搜也有很多人在做，有竞争；但是我作为一个新手，操作了几

个月也赚到了钱，说明还有的做。

而且，我感觉资料这种项目和别的项目可能还不太一样。它的竞争性没有那么强（当然还是有竞争

的）。

什么意思呢？就是父母给孩子找学习资料永远不嫌多，用户可能既买了我的资料群，也会去买你的资料

群，他想看看你有哪些不一样的资料，他想让孩子学的更多。我的付费用户中确实有几个是买了多个这

种资料群的。



5） 最后一句

不会做的时候就去看同行，同行是最好的老师。

知识星球


